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Roskilde, Juli 2026

Commercial lead / kommerciel forretningsudvikler til Cervello
Omseet steerk neurofaglighed til langsigtede aftaler pa tvaers af private og offentlige kunder

Cervello har en specialiseret klinik med dokumenteret effekt inden for hjernerystelse og komplekse
senfglger. Virksomheden star foran en ny strategiperiode med fokus pa skalering, dokumenteret
effekt og en steerkere kommerciel model.

Derfor skal Cervellos faglige position omseettes til en mere systematisk kommerciel indsats pa
tveers af tre forretningsben. | opstarten er der fokus pa pensions- og forsikringsaktgrer samt starre
virksomheder og senere pa den offentlige sektor.

Vi seger en kommerciel forretningsudvikler, der kan bygge salgsindsatsen op, abne deare til rele-
vante beslutningstagere og udvikle samarbejder, hvor faglig troveerdighed, dokumentation og risi-
koreduktion er centrale kabskriterier.

Du overtager ikke en feerdig salgsmodel. Du skal vaere med til at bygge den, i teet samarbejde med
ledelsen og Cervellos faglige specialister.

Muligheden

Stillingen er nyoprettet og du far ansvaret for at udvikle Cervellos kommercielle indsats pa tveers af
forretningsben. Rollen kombinerer hands-on salg, forretningsudvikling og opbygning af den struk-
tur, der skal ggre salget mere systematisk.

Du orkestrerer salget, abner markedet og involverer Cervellos neuro-specialister som eksperter i
den faglige dialog. Dine vigtigste opgaver bliver at:

o Opsgge, udvikle og drive pipeline mod virksomheder og sundhedsordninger.
Modne dialogen med pensions- og forsikringsaktarer frem mod langsigtede aftaler.

¢ |dentificere og prioritere de mest relevante kundesegmenter ¢ skabe dialog med beslutningsta-
gere og omseette interesse til konkrete naeste skridt.

¢ Udvikle kundebudskaber, pitch og beslutningsgrundlag med udgangspunkt i Cervellos faglig-
hed.

¢ Drive kundemgder, tilbud, pilotprojekter og samarbejdsaftaler fra farste kontakt til aftale.
Bidrage til salgsstruktur, account-planer, CRM-diciplin mv.

Din profil

e Du har erfaring fra komplekst B2B/B2G-salg, forretningsudvikling eller partnerskabssalg.

e Du er vant til at skabe nye kunder og drive salgsprocesser, hvor flere interessenter skal forsta
veerdien, fagr der traeffes beslutninger.

o Du har solid salgserfaring fx fra sundhedsomradet, forsikringsbranchen eller med salg af rad-
givningsydelser og har et branche-netveerk at traekke pa.

o Du kan saette dig ind i et specialiseret fagomrade og formidle det klart, praecist og troveerdigt.

e Du trives med at bygge noget op og du kan skabe fremdrift, prioritere skarpt og holde fast, nar
beslutningsprocesser tager tid.
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Som person arbejder du struktureret og vedholdende. Du kan skabe relationer uden at presse, og
du forstar veerdien af ordentlighed i lange salgsprocesser. Du har kommercielt drive, men ogsa
degmmekraft nok til at seelge en specialiseret ydelse pa en made, der passer til Cervellos faglighed
og kundernes beslutningsmilja.

Og du kan selvfglgelig se et match til Cervello ’s kernevaerdier som er: Vi er innovative, handlekraf-
tige, ordentlige, vaerdiskabende og har hjertet med.

Vi tilbyder

Du far en nyoprettet rolle med stor indflydelse pa Cervellos kommercielle udvikling. Du bliver cen-
tral i arbejdet med at professionalisere salget, opsgge og udvikle kundedialogen og skabe en steer-
kere kommerciel model pa tvaers af private og offentlige kunder.

Cervello er en specialiseret neurofaglig virksomhed med base i Trekroner, Roskilde. Her bliver du
en del af en fagligt staerk organisation, hvor kvalitet, ansvarlighed og langsigtede relationer vaegtes
hgjt. Leanpakken bestar af fast lan og resultation.

Arbejdsstedet er Trekroner, Roskilde, med fleksibilitet efter aftale.

Og sa det praktiske. Send en kort og motiveret ansggning og CV via Jobindex maerket "Kommer-
ciel profil”. Vi behandler ansggninger Igbende og ansaetter nar vi har fundet den rette kandidat.
Laes mere pa www.cervello.dk. Vi glaeder os til at hgre fra dig!


http://www.cervello.dk/

